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La gestion a l’affaire : sans cesse nouvelle, unique et 

complexe

Une affaire, c’est un projet nouveau, unique et particulier, complexe et changeant dans le 

temps qui est réalisé dans le cadre d’une commande, d’un contrat, d’un chantier, ou d’une 

étude par exemple.

Il est nouveau, parce que l’entreprise qui le réalise ne dispose pas d’équivalent exact.··

Le fait qu’il ne se répétera pas en tant qu’affaire le rend unique et particulier.··

Il se structure au fur et à mesure de son avancement et au gré des événements (impré-··

vus, changements, etc.), c’est pourquoi il est complexe et changeant.

Dans ce cadre, il est vital que l’entreprise puisse piloter précisément chaque affaire. Avec 

de telles contraintes, elle ne peut se contenter de réagir, d’informer ou de négocier. Elle doit 

anticiper, structurer, évaluer les risques en permanence pour orienter son action vers le but 

à atteindre.

Quelques avantages offerts par ProConcept ERP :

Gestion de fabrication, unique ou en série, de prototypes··
Gestion et suivi de la nomenclature d’affaire avec historique détaillé··
Imputation automatique des coûts directs et indirects sur les affaires··
Suivi financier par affaire en temps réel, consolidation d’affaires··
Photos à date, possibilité de comparer entre photo et suivi à date··
Souplesse de facturation··

Si votre quotidien est rythmé par la réalisation de projets 

industriels complexes (machines-outils, biens d’équipement, 

installations…) et que vous concevez, fabriquez et installez 

des équipements spéciaux, ProConcept ERP vous apporte 

l’expertise d’une solution de gestion constamment dévelop-

pée depuis plus de 20 ans.
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« Notre vaste expérience dans la branche 
nous permet de vous apporter des solu-
tions concrètes face à des problématiques 
singulières »

Notre vaste expérience dans la branche nous permet de vous apporter des solutions concrè-

tes face à des problématiques singulières telles que les nomenclatures évolutives, l’ingénierie 

simultanée, les approvisionnements juste-à-temps, les nomenclatures d’affaires, les achats 

anticipés, l’optimisation des coûts de production, la coordination d’une multitude d’acteurs 

et bien d’autres encore.

La gestion des échéanciers de facturation vous offre la possibilité de maîtriser les retenues 

de garantie, ainsi que les acomptes et les cautions. A la fin de l’exercice, vous disposez d’une 

vue précise de votre chiffre d’affaires (valorisé selon les normes IFRS) et de l’avancement 

de votre projet.

Grâce au module de gestion à l’affaire, vous disposez d’un centre de pilotage vous permettant 

d’avoir une vision globale sur les heures de travail déjà effectuées (réalisé), les commandes 

fournisseurs en cours de réalisation (engagé) et vous pouvez ainsi vous concentrer sur les 

actions restant à engager (atterrissage prévisionnel). Tous ces indicateurs vous permettent de 

vous situer par rapport au budget initial et de prendre les mesures correctrices nécessaires à 

l’atteinte de vos objectifs (révisions de budget) … tout en mettant à profit ces enseignements 

pour de futurs projets.

Aujourd’hui la réussite de tout projet passe par la qualité de circulation des informations et des 

indicateurs. La transversalité totale offerte par ProConcept ERP vous permet de naviguer, à 

partir de l’affaire, dans l’ensemble de vos données. ProConcept ERP vous offre la possibilité 

d’orienter « Gestion à l’affaire » une partie de vos activités seulement, sans avoir à l’appliquer 

à l’ensemble de l’entreprise. Vous vous assurez ainsi la parfaite maîtrise des événements.
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«En quelques clics, je peux suivre l’avancement d’un projet 

ainsi que les coûts et les ressources qui lui sont consacrés. 

Mieux, je peux à tout moment calculer mon prix de revient. 

Par conséquent, j’ai la possibilité de prendre les mesures 

nécessaires si le déroulement des opérations n’est pas opti-

mal.» Cyril Bregnard, vice-directeur de CODERE SA
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